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Wil jij meer blij(vend)e klanten?

Durf dan onze praktische en uitdagende training te volgen

van jouw klanten te overtreffen.

Want:
een blije klant = een blijvende klant ©
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Uniek is ieder mens, ieder team
en iedere organisatie.

Onze trainingen zijn altijd maatwerk en ontwikkeld
op basis van de input uit het voortraject.
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Kenmerken van onze werkwijze:

» de deelnemers voelen zich veilig
» Uitdagende training met praktische tips en humor
» met bewezen methodes ontstaat een langdurig resultaat
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Ontvang praktische tips over:

» het omgaan met verschillende klanttypes
» de vertaling van klantgerichtheid naar dagelijkse werkzaamheden
> het effectief omgaan met lastige klanten
» het klantgericht 'nee’ zeggen
» de verwachtingen van de klant managen
> het creéren van nieuwe kansen
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Na het volgen van de training:

v' zijn jouw klanten meer tevreden

v heb jij meer inlevingsvermogen
v’ zie jij een groei in het gedrag en resultaat
v' zijn jouw communicatieve skills verbeterd

dare!



Wat anderen zeggen over ons:

"Naast dat het leuke en leerzame dagen zijn, geeft deze
verkooptraining mij meer rust in mijn verkoopgesprekken.
Hierdoor kan ik piinpunten beter inzichtelijk krijgen en is de deal
al voor 90% rond, zonder een woord te hebben gesproken over de
Kosten.”

Kees van Dorp, Optimizers BV
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Ga nu de uitdaging aan:

kom in contact met ons via info@darebeweegt.nl
of bel Ina Mennegat 06 — 23 920 984

meer info over onze diensten staat op www.darebeweegt.nl
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